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APRESENTAGAO

Apds décadas de tramitagao, finalmente saiu a Nova Lei de Licitagoes e Contratos — NLLC, a lein® 14.133/21. Apds
2 anos de convivéncia harmonica com a lei n° 8.666/93, a lei n® 10.520/02 (Lei do Pregéo) e a lei do RDC, a nova lei
revogara as demais.

Todos os Poderes e Entes da Federagao terao que se adaptar as novas regras impostas pela nova lei, para que essa
transicao seja realizada de forma eficiente, sera necessario muito estudo e capacitacao dos servidores que irdo atuar
na linha de frente, pois as mudangas impostas pela NLLC serdo impactantes na rotina administrativa. No curso serao
abordados temas relevantes acerca do planejamento, julgamento, condugao do certame, novos ritos, contratos,
ferramentas auxiliares, dispensa de licitagao etc. O intuito do curso € realizar uma imersao no novo regramento para
preparar os Poderes e Entes da Federacdo a nova realidade que terdo que enfrentar no futuro préoximo.

3 MOTIVOS PARA VOCE PARTICIPAR!

= S

20 Horas de capacitagao Material de Os melhores
com certificado de apoio exclusivo e especialistas da area
concluséo do curso conteudo especifico no Brasil

Carga horaria: 20 horas
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CONTEUDO PROGRAMATICO

MODULO | - AMBITO DE ABRANGENCIA DA LEI NO 14.133/21
«  Abrangéncia aos 6rgaos e entidades;
«  Excecdo das Empresas Estatais;

«  Objetos contratuais abrangidos e nao abrangidos.

MODULO Il - PRINCIPIOS

«  Legalidade; Impessoalidade; Moralidade; Publicidade; Eficiéncia; Interesse Publico; Probidade Administrativa; Igualdade;
Planejamento; Transparéncia; Eficacia; Segregacdo de Funcdes; Motivacdo; Vinculacdo ao Edital; Julgamento Objetivo;
Seguranca Juridica; Razoabilidade; Competitividade; Proporcionalidade; Celeridade; Economicidade e Desenvolvimento

Nacional Sustentavel.

MODULO Iil - DEFINIGOES E PRINCIPAIS CONCEITOS

«  Bens e servicos comuns x Bens e servicos especiais; Servicos técnicos especializados de natureza predominantemente
intelectual; Estudo Técnico Preliminar- ETP; Termo de Referéncia - TR; Projeto Basico - PB; Matriz de Riscos; Credenciamento;

Sobrepreco x Superfaturamento; Outros conceitos relevantes.

MODULO IV - AGENTES PUBLICOS E GESTAO POR COMPETENCIAS

«  Gestdo por Competéncias: definicdo e aplicacdo; Agentes Publicos: Requisitos Minimos; obrigatéria observancia da
Segregacao de Fun¢des na designacao. Agente de Contratacao: Atribuicdes; Responsabilidades; Substituicao por Comissao
de Contratacao; Pregoeiro: o Agente de Contratacdo no Pregao. Vedacdes aos agentes designados para atuar na area de

licitagOes e contratos; Representacao Judicial e Extrajudicial do Agente Publico
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MODULO V - NOGOES GERAIS DO PROCESSO LICITATORIO
Objetivos: selecionar a proposta mais vantajosa; Tratar os licitantes de forma isonémica; Evitar sobrepreco, preco manifestamente
inexequivel e superfaturamento; Incentivar a inovacéo e o desenvolvimento nacional sustentavel;
Caracteristicas Basicas do Processo Licitatorio;
Plano de Contratagdes Anual;
Vedacgdes a participacdo na licitagdo e na execucdo contratual;
Licitacao em Consorcio;

Participagao de Cooperativas.

MODULO VI - FASE PREPARATORIA
Estudos Técnicos Preliminares - ETP: Elementos obrigatérios e facultativos;
Audiéncia Publica: participacdo do mercado na fase preparatoria;
Valor Estimado da Contratacéo:
- Parametros;
- Cabimento nas Contratagoes Diretas (dispensa e inexigibilidade);

Orcamento Sigiloso.

MODULO VII - COMPRAS PUBLICAS
Diretrizes;
Termo de Referéncia — TR e Projeto Basico - PB: elementos Gerais e Especificos;
Aplicagao do Principio do Parcelamento;
Meios de Prova da Qualidade de Produto;

Processo de Padronizacao;

Compra x Locagao de bens: verificacao de vantajosidade em ETP.
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MODULO VIl - MODALIDADES DE LICITAGAO
. Modalidades:

- Pregao;

- Concorréncia;

- Concurso;

- Leilado;

- Didlogo Competitivo.
«  Concorréncia x Pregao: quando utilizar um ou outro?
- Didlogo Competitivo:

- Conceito;

- Hipdtese de cabimento;

- Procedimento;

- Comissao de contratacao.

MODULO IX - CRITERIO DE JULGAMENTO
+  Menor Preco;

«  Maior Desconto;

«  MelhorTécnica ou Conteudo Artistico;
«  Técnica e Preco;

«  Maior Lance (Leildo);

+  Maior Retorno Econémico.

MODULO X - EDITAL

«  Analisejuridica da contratacdo: Hipoteses de cabimento (certames, contratacdes diretas, adesdes a ARP, convénios, acordos

etc.); Hipdteses de dispensa;
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Parecer Juridico: Diretrizes para elaboracao: critérios objetivos; linguagem simples e conclusdo apartada da fundamentacao;
Possibilidade de rejeicdo pela autoridade maxima do érgao ou entidade;

Publicidade do Edital: Sitio Eletrénico Oficial; Portal Nacional de Compras Publicas (PNCP).
MODULO XI - APRESENTAGAO DE PROPOSTAS E LANCES
Prazos Minimos: Aquisicao de bens; Servicos e Obras;
Critério de Julgamento Maior Lance; Critério de Julgamento Técnica e Preco ou Melhor Técnica.
Modo de Disputa: Aberto; Fechado; Aberto e Fechado.
Lances Intermediarios;
Intervalo Minimo;
Garantia de proposta: requisito de pré-habilitacao.
MODULO XII - JULGAMENTO
Hipdteses de desclassificacdo das propostas;
Diligéncia para avaliacao de exequibilidade;
Desempate: Critérios; Preferéncia;
Negociagao com o primeiro colocado (ou com os demais licitantes).
MODULO XIII - HABILITAGAO
Classificacao: Juridica; Técnica; Fiscal, Social e Trabalhista; Econdmico-Financeira;
Diretrizes;
Avaliacédo Prévia do Local de Execucao (Vistoria Prévia);
Substituicao e Reapresentacdo de Documentos: é cabivel?
MODULO XIV - ENCERRAMENTO DA LICITAGAO
Saneamento de irregularidades;

Revogacao da licitacao por oportunidade e conveniéncia;
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«  Anulacao da licitacao por ilegalidade insanavel;
«  Nulidade: dever de indenizar e responsabilizacao.
MODULO XV - FORMALIZAGAO DOS CONTRATOS
«  Clausulas e Preceitos de Direito Publico;
«  Aplicacdo Supletiva de Principios da Teoria Geral dos Contratos;
«  Convocacao para Assinatura do Termo de Contrato;
«  Termo Contratual e seus Aditamentos;
«  Clausulas Necessarias;
«  Critérios de reajustamento de precos;
«  Divulgacao no Portal Nacional de Contratacdes Publicas — PNCP;
«  Excegdes a Obrigatoriedade do Instrumento de Contrato
MODULO XVI - GARANTIAS
«  Modalidades:

- Caucao;

- Seguro-Garantia;

- Concurso;

- Leildo;

- Didlogo Competitivo.
«  Concorréncia x Pregao: quando utilizar um ou outro?
- Didlogo Competitivo:

- Conceito;

- Hipotese de cabimento;

- Procedimento;
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MODULO XVII - PRERROGATIVAS DA ADMINISTRAGAO
Prerrogativas:
- Modificacao Unilateral;
- Extincdo Unilateral;
- Aplicacdo de Sancoes;
- Ocupacao Provisoria.
Vedacao a alteracdo unilateral de cldusulas econdmico-financeiras e monetarias.
MODULO XVIII - DURAGAO DOS CONTRATOS
Disponibilidade de Créditos Orcamentarios;
«  Contratos de até 5 anos de duracdo: diretrizes para celebracao;
Prorrogacdes sucessivas;
Contratos de até 10 anos de duracao: hipéteses de cabimento;
«  Contratos por prazo indeterminado;
Prorrogacao automatica de contratacdo por escopo;
Contratos de operacao continuada de sistemas estruturantes de TI.
MODULO XIX - EXECUGAO DOS CONTRATOS
Reserva de cargos;
Fiscal do Contrato e a Contratacdo de Terceiros;
Preposto;
Responsabilidade trabalhista, previdenciaria, fiscal e comercial;

«  Subcontratacao
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MODULO XX - ALTERAGAO DOS CONTRATOS E DOS PREGOS
Hipéteses de Cabimento;
Alteragdes Unilaterais;
Alteracao por Acordo entre as Partes;
Limite de Acréscimos e Supressoes (25% e 50%);
Regras especificas das contratacdes integradas ou semi-integradas;
Apostilamento: hipéteses de cabimento.
MODULO XXI - EXTINGAO DOS CONTRATOS
Hipoteses de Cabimento;
Requisitos: motivacdo formal, contraditério e ampla defesa;
Extingcao Contratual pelo Contratado;
Extincdo determinada por:
- Ato unilateral;
- Consenso;
- Decisao arbitral.
Consequéncias da Extincao por Ato Unilateral da Administracao.
MODULO XXII - RECEBIMENTO DO OBJETO CONTRATUAL
Recebimento Provisorio;
Recebimento Definitivo;

Pagamento.
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PUBLICO-ALVO

Pregoeiros e membros de Equipes de Apoio, assessores juridicos, agentes de controle interno, além de servidores e
profissionais atuantes no cenario das compras publicas em geral.

AMBIENTE

Curso ministrado presencialmente, em Curitiba/PR

Serédo trés dias de curso, totalizando 20 horas de capacitacao. Dias 1 e 2: das 08h30 as 17h00, no ultimo dia das
08:30 as 16:00 horas. Intervalo das 12:00 as 13:30.

PROFESSOR
VINICIUS GERONASSO

Professor na area de Licitagbes e Contratos; Administrador; Mestrando em Administragéo
Publica pela UTFPR; Especialista em Licitagdes e Contratos Administrativos; Especialista
em Docéncia do Ensino Superior;nServidor publico federal ha 11 anos; Diretor de Materiais
e Patriménio da UTFPR; Presidente da Comissao de Implementacdo da Nova Lei de
Licitagdes da UTFPR; Agente de contratagao e pregoeiro da UTFPR; Atua na area de

planejamento, gestdo e contratos
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INVESTIMENTO
RS 2 20 O, OO (por participante)

ESTAO INCLUSO NESTE VALOR

Apostila com conteldo exclusivo do curso.
Certificado: tera direito ao certificado, SOMENTE o aluno/participante devidamente inscrito no curso.

PAGAMENTO

O pagamento da inscrigao devera ser efetuado, em parcela Unica, em nome de: NP Treinamentos Ltda

(CNPJ n°.20.129.563-0001-91), IE 90811368-39. No seguinte banco credenciado:

]
,<">
BANCO0 DO BRASIL

Agéncia: 1622-5
Conta Corrente: 107 089-4

CONTATO

NP Treinamentos

Telefone: (41) 3778-1807

Whatsapp: (41) 3778-1810 R. Izabel a Redentora, 2356 .
cursos@negociospublicos.com.br Centro —S&o José dos Pinhais/PR NEGOCIOS
negociospublicos.com.br/cursos CEP: 83005-010 PU_BLICOS
Treinamentos
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