
P.V.T. COMÉRCIO E MANUTENÇÃO DE MÓVEIS PARA ESCRITÓRIO LTDA 
65.840.795/0001-91 
AV. PAPA JOÃO PAULO II,125- PIRAJU /SP 
novateccopiadoras@terra.com.br 
14-33515582 

À Comissão de Licitação da 
PREFEITURA MUNICIPAL DA ESTÂNCIA TURISTICA DE PIRAJU/SP 
 

ASSUNTO: RECURSO ADMINISTRATIVO – PREGÃO ELETRÔNICO Nº 39/2024 

 

Piraju, 31 de janeiro de 2025. 

 

Prezados Senhores, 

1. DOS FATOS 
A empresa P.V.T. COMÉRCIO E MANUTENÇÃO DE MÓVEIS PARA 
ESCRITÓRIO LTDA devidamente qualificada, vem, respeitosamente, interpor 
Recurso Administrativo em face da decisão do Pregão Eletrônico nº 39/2024, que tem 
como objeto a contratação de serviços de outsourcing de impressão com fornecimento 
de equipamentos novos, com suprimentos, papel sulfite e manutenção. A empresa 
vencedora apresentou um preço manifestamente inexequível, colocando em risco a 
execução do contrato e contrariando os princípios da administração pública. 

2. DA INEXEQUIBILIDADE DA PROPOSTA VENCEDORA 
Nos termos do artigo 59 da Lei nº 14.133/21, uma proposta deve ser desclassificada se 
apresentar valores manifestamente inexequíveis, ou seja, se não for possível sua 
execução dentro dos padrões mínimos de qualidade exigidos pelo edital. 

 

Conforme diz o edital: 

 



O preço apresentado pela empresa vencedora está muito abaixo dos valores praticados 
no mercado, quando exigido equipamentos novos sem uso, lacrados em embalagem 
original, fornecer suprimentos compatível e de primeiro uso, sendo que não serão 
aceitos suprimentos (toner, peças e outros) recondicionados ou remanufaturados, sem 
justificativa técnica plausível que demonstre sua viabilidade financeira e operacional. 
Tal situação pode resultar na não prestação adequada do serviço. 

 

Da estimativa de preço publicada no edital: 

 

 

 

 

 

DEMONSTRATIVO DE CUSTOS PARA EXECUÇÃO DO CONTRATO  

Para evidenciar a inexequibilidade da proposta vencedora, apresentamos abaixo um 
demonstrativo detalhado dos custos mínimos necessários para a execução do contrato 
por 60 meses. 

 

 



ITEM DESCRIÇÃO CUSTO 
UNITÁRIO 

QUANTIDADE CUSTO 60 
MESES 

1 MULTIFUNCIONAL 
(ITEM 1 DO 

EDITAL: IR1643IF) 

R$ 3.418,86 
(1*) 

 

20 
EQUIPAMENTOS 

R$ 68.377,20 

2 IMPRESSORA 
(ITEM 2 DO 

EDITAL: IR 1643P) 

R$ 2.641,38 
(2*) 

05 
EQUIPAMENTOS 

R$ 13.206,90 

3 CARTUCHO DE 
TONER 

(COMPATÍVEL 
NOVO)  

R$ 132,99 250 
CARTUCHOS DE 

TONER (3*) 

R$ 33.247,50 

4 PAPEL SULFITE  R$ 0,0461 4.500.000 
FOLHAS (4*) 

R$ 207.450,00 

5 MÃO DE OBRA+ 
PEÇAS + 

DESLOCAMENTOS 

R$ 305,00 
(5*) 

(MENSAL) 

60 MESES R$ 18.300,00 

6 IMPOSTO (10%) R$ 556,80 
(MENSAL) 

60 MESES R$ 33.408,00 

CUSTO TOTAL DO CONTRATO EM 60 MESES 

(COM MARGEM DE LUCRO 0%) 

R$ 373.989,60 

*os custos são baseados nos orçamentos anexos ao recurso* 

(1*) - O custo do equipamento é composto pelo valor apresentado no orçamento, 
acrescido da diferença de ICMS entre os estados emissor (4%) e receptor (18%) da 
mercadoria: R$ 2.999,00 + 14% = R$ 3.418,86. 

(2*) - O custo do equipamento é composto pelo valor apresentado no orçamento, 
acrescido da diferença de ICMS entre os estados emissor (12%) e receptor (18%) 
da mercadoria: R$ 2.491,87 + 6% = R$ 2.641,38. 

(3*) - Cada cartucho para Canon IR1643, conforme fabricante rende 18.000 
páginas (5% de área de cobertura), portanto para a produção de 4.500.000 (75.000 
páginas mensais X 60 meses) cópias/impressão serão necessários no mínimo 250 
(4.500.000/18.000) cartuchos de toner. Como todos do ramo de outsourcing 
sabemos, muito dificilmente o cartucho produzirá 18.000 páginas, pois sempre a 
média de impressão é acima de 5% de área de cobertura. 

(4*) – Quantidade de folhas necessárias para atender o contrato por 60 meses: 
75.000 (franquia mensal) X 60 meses= 4.500.000 folhas. 

(5*) – Esse valor é a média mensal que gastamos com: Salários/encargos 
trabalhistas/custos de deslocamento e manutenção da frota de veículos/peças de 
substituição dos equipamentos, tais como: fusor, flat cable, placa fonte, lâmpada 
do scanner entre outras. 

 



Por mais que possa haver diferenças de preço praticados por outros fornecedores 
de equipamentos, insumos e diferenças de custos com pessoal, não deve passar de 
5%. 

Portanto o preço da proposta vendedora está abaixo do custo mínimo necessário 
para executar o contrato. 

Proposta vencedora: R$ 66.816,00/ano X 05 anos:    R$ 334.080,00 

Custo mínimo para execução do contrato (05 anos): R$ 373.989,60 

 

A declaração de exequibilidade apresentada pela empresa vencedora é descabida, 
que trata de fornecimento de toner, sendo que os custos maiores advêm dos 
equipamentos e papel sulfite, que nem foram abordados no demonstrativo. 

As faturas apresentadas pela empresa vencedora não servem para comparação de 
valores, uma vez que não trazem as condições da contratação. Com as exigências 
da forma do edital (outsourcing de impressão com fornecimento de equipamentos 
novos sem uso, lacrados em embalagem original, fornecer suprimentos compatível e 
de primeiro uso, sendo que não serão aceitos suprimentos (toner, peças e outros) 
recondicionados ou remanufaturados, com papel sulfite e manutenção) os custos são 
bem superiores. 

 

3. DA OFENSA AOS PRINCÍPIOS DA ADMINISTRAÇÃO PÚBLICA 
A aceitação de uma proposta inexequível afronta os princípios da economicidade, 
eficiência e segurança jurídica, previstos no artigo 37 da Constituição Federal. A 
Administração tem o dever de garantir que a prestação do serviço ocorra de forma 
adequada, sem risco de interrupção ou descumprimento contratual. 

4. DO PEDIDO 
Diante do exposto, requer-se: 

A desclassificação da proposta vencedora e a convocação da próxima colocada. 
 

Nestes termos, 
Pede deferimento. 

Atenciosamente, 

 

PAULO VINICIUS TINÓS 
CPF: 110.580.208-62 
ADMINISTRADOR 
P.V.T. COMÉRCIO E MANUTENÇÃO DE MÓVEIS PARA ESCRITÓRIO LTDA 
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